Opzet bedrijfsplan

@ In hetkort
Vertel in een paar zinnen wat uw plan is.

@ Wie bent u?
Vertel iets over uzelf. Wat is uw achtergrond, wat kunt u bieden als ondernemer en wat zijn uw dromen en ambities?

© Wat zijn uw plannen?
Hoe ziet uw toekomstige bedrijf er uit en wat hebt u nodig? Een pand, een auto of bepaalde middelen?
Wilt u inspelen op (relevante, actuele) ontwikkelingen in de sector van uw onderneming?

@ De markt
Hoe gaat uw product of dienst de (lokale) markt veroveren? Wie zijn uw concurrenten, wat is uw onderscheidende
vermogen, wie zijn uw klanten?
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© De marketing
Hoe gaat u uw product of dienst onder de aandacht brengen? In dit hoofdstuk legt u uit hoe u de plannen hierboven

in de praktijk brengt aan de hand van de vijf P's: Product, Prijs, Plaats, Promotie en Personeel.

@ De financiering
Hoe gaat u betalen? Gaat u geld lenen of heeft u zelf (spaar)geld? Maak een begroting, een prognose en een
investeringsplan (en wees eerlijk en realistisch).

@ Wet- en regelgeving
Zijn er belangrijke regels waarmee u rekening moet houden? Richtlijnen, veiligheidsvoorschriften, andere algemene
juridische zaken? Zorg dat u alles uitzoekt en in dit hoofdstuk benoemd, zodat u niet voor verrassingen komt te staan.
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